
DUT Techniques de
commercialisation 
�
����	
����	�	�
���
���	�������
����	
����	�	�
������������	�����

IUT PARIS DESCARTES

����	�������������
����������
���
��������������� ��
�
�����������
��

��
����� ������
�����������
��������������
������������������
����������

��


��������
!������� �����
�����������������������
��������
�����������
��

������� ��
������
��
��

���������������������
�������������������� � �
��

��
������
��� ���
�������
��
 ������������� �
������� ��
�
�������
�����
�����

����
�����
�����������
����
�������������������������������

PRATIQUES PÉDAGOGIQUES

La formation se fait sur deux années. Le DUT
est proposé en formation initiale classique
mais aussi dans le cadre de l'alternance. 
Le corps enseignant est composé de pro-
fesseurs à temps plein ou  à temps partiel :
1/3 d’enseignants universitaires et 2/3 de
professionnels.

ACQUISITION DES CONNAISSANCES

• Cours magistraux et enseignements en
groupes de travaux dirigés,
• Etudes de cas et jeux d’entreprise,
• Laboratoires de langues et techniques
audiovisuelles.

L’évaluation des étudiants se fait par le
contrôle continu des connaissances, la ré-
daction et la soutenance d’un rapport de
stage en entreprise, la conduite d’un «projet
tutoré».

POURSUITE D’ÉTUDES

• Licences Professionnelles Commerce,
• Formations universitaires MSG et IUP,
• Ecoles de Commerce.

LES DÉBOUCHÉS

Les étudiants peuvent accéder aux diffé-
rents postes de la fonction commerciale
dans les entreprises du secteur privé ou
para-public.
Insertion professionnelle : 
Assistant marketing, chargé d’études,
responsable commercial, chef de rayon,
conseiller vendeur, responsable achats.

CONDITIONS D’ADMISSION

• Tous les bacs,
• Pratique aisée de l’anglais,
• Bon niveau de français et de mathéma-
tiques,
• Forte motivation.
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PROGRAMME
Le programme se décline sur deux années en Unités
d’Enseignement découpées en matières.

SEMESTRE 1

U.E. 11 : DÉCOUVERTE DE L’ENVIRONNEMENT PROFESSIONNEL
Economie générale, Organisation de l’entreprise
Droit : Principes généraux, Introduction à la comptabilité
Introduction à la mercatique, Logistique

U.E. 12 : OUTILS DU DÉVELOPPEMENT PERSONNEL ET PROFESSIONNEL
Bureautique TIC, Mathématiques appliquées
Projet Personnel et Professionnel, Négociation
Expression communication, Langues étrangères de spécialité
Applications professionnelles

SEMESTRE 2

U.E. 21 : OUTILS DE L’ANALYSE MERCATIQUE
Mercatique fondamentale, Projet Personnel et Professionnel
Etudes et recherches commerciales
Approche des marchés étrangers, Informatique appliquée,
Statistiques appliquées, Comptabilité de gestion

U.E. 22 : OUTILS DE LA RELATION COMMERCIALE
Communication commerciale, Expression et culture
Langues étrangères de spécialité

Psychosociologie de la communication
Distribution, Droit et commerce, Mercatique directe
Négociation, Applications professionnelles

SEMESTRE 3

U.E. 31 : TRONC COMMUN - COEUR DES COMPÉTENCES COMMERCIALES
Mercatique opérationnelle, Langues étrangères de spécialité
Négociation (Vente – Achat), Techniques du commerce international
Communication commerciale, Droit et commerce
Mercatique du point de vente

U.E. 32 : MODULE COMPLÉMENTAIRE - INSERTION DUT 
Psychosociologie des organisations, Projet personnel et professionnel
Expression et communication, Statistiques appliquées
Droit du travail, Animation de la FDV

U.E. 32 : MODULE COMPLÉMENTAIRE - INSERTION LICENCE
Projet Personnel et professionnel, Langues étrangères de spécialité
Expression culture, Management des équipes commerciales
Statistiques appliquées, Psychosociologie des organisations

U.E. 32 : MODULE COMPLÉMENTAIRE - POURSUITE D’ÉTUDES
Projet personnel et professionnel, Langues étrangères de spécialité
Expression culture, Environnement international et commercial
Mathématiques et statistiques appliquées, Culture générale
Méthodologie/synthèse, Applications professionnelles

SEMESTRE 4 

U.E. 41 : TRONC COMMUN - TECHNIQUES COMMERCIALES AVANCÉES
Stratégie qualité, Langues étrangères de spécialité
Stratégie de distribution, Gestion de la relation client
TIC et multimédia

U.E. 42 : MODULE COMPLÉMENTAIRE - INSERTION DUT
Problématique économiques appliqués,
Projet personnel et professionnel, Négociation,
Gestion financière et budgétaire, Mercatique stratégique

U.E. 42 : MODULE COMPLÉMENTAIRE - INSERTION LICENCE 
Economie, Etudes et recherches commerciales
Langues étrangères de spécialité, Analyse financière
Mercatique stratégique

U.E. 42 : MODULE COMPLÉMENTAIRE - POURSUITE D’ÉTUDES 
Economie HPE, Analyse financière, Langues étrangères de spécialité,
Mercatique stratégique, Mathématiques - statistiques

U.E. 43 : ACTIVITÉS PROFESSIONNELLES 
Stage, Projet

Inscriptions uniquement sur 
Internet par la procédure 
Postbac :
http://www.admission-postbac.fr
Vœux à formuler du 20 janvier
au 20 mars 2012

Plus d'informations sur le site
Internet de l'IUT.

Journée Portes Ouvertes :
samedi 11 février 2012 de 10h à
17h.

Pour contacter le Département
TC : +33(1) 42 86 48 83

IUT Paris Descartes
143, avenue de Versailles
75016 PARIS
Tél. +33(1)42 86 47 00
http://www.iut.parisdescartes.fr

Exelmans, Mirabeau, Eglise d’Auteuil, Chardon Lagache

22, 72, PC1, 62

Ligne C, station Pont du Garigliano

T3 station Pont du Garigliano
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